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Witamy Cie w grupie oséb wspétpracujacych z Firmg Noricum

Wiasnie podpisates Umowe z Firmg Noricum. Od czasu rejestracji masz prawo
kupowaé ztoto na raty w cenie hurtowej. Jesli bedziesz zadowolony z tej formy
oszczedzania/inwestowania mozesz informowa¢ o tym elastycznym programie
Twoich znajomych i zacheca¢ ich do rejestracji w Firmie, by roéwniez mogli
oszczedzac /inwestowac w tym rewelacyjnym programie emerytalno - rentierskim.

Ta dziatalnos¢ budowy sieci zadowolonych konsumentow zostanie w przysztosci
wynagrodzona przez Firme w postaci prowizji za zwiekszenie obrotu towarowego,
dzieki rozbudowaniu sieci konsumenckiej — sieci inwestorow.

Jedli interesuje Cie ten wiasnie sposéb zarabiania, to szkolenie pomoze
Ci rozpoczg¢ wlasng dziatalnosé biznesowa w oparciu o Plan Marketingowy Firmy
Noricum dziatajgcej w systemie MLM.

W kazdej dziatalnosci, aby sie sprawnie rozwijata i przynosita zysk potrzebnych
jest kilka elementéw.

Znajomos¢ branzy w ktérej dziatamy — Branza Finansowa.

System - Firma dziata w systemie Multi Level Marketingu, czyli Marketingu
Wielopoziomowego, Referencyjnego.

Inwestycja — inwestujesz miesiecznie, kwartalnie lub rocznie we wtasny program
emerytalno-rentierski w oparciu o Osobiste Konto Depozytu Ztota.

Biznes plan - czyli opisany krok po kroku schemat dziatan prowadzacych

do osiggniecia zatozonego celu — Plan Marketingowy.

Czas — niezbedny do wykonywania swojej pracy — minimum 10 h tygodniowo.

Praca — czyli dziatania, w ktérych wyniku pojawi sie obrot towarowy, a co za tym
idzie zysk - spotkania biznesowe, prezentacje programu, warsztaty, szkolenia.

W wyniku potgczenia tych elementéw zdobedg Panstwo nowy zawdd o nazwie
Przedsigbiorca Networkowy.

Nalezy pamietaé, ze w kazdym zawodzie czy biznesie sa:
* partacze

» przecietni czeladnicy

» dobrzy rzemieslnicy

« artysci

To szkolenie przygotowalismy po to, by sie uczy¢, by osiaga¢ coraz lepsze wyniki
w naszym biznesie i ciggle sie rozwijac.
Jesdli nie bedziemy sie uczyli, wypadniemy — bedziemy zawodowymi partaczami.

Czy zastanawialiscie sie Panstwo, jaka jestroznica
miedzy Bankowcem a Bankierem?
Mniej wiecej taka jak miedzy
Rencista a Rentierem!]
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Kim jest Przedsiebiorca Networkowy?

Przedsiebiorca Networkowy (PN) to osoba, ktéra wspétpracuje z Firmg jako
Niezalezny Dystrybutor produktow z mozliwoscig rozbudowy sieci dystrybucyjnej
poprzez pozyskiwanie (rekrutacja) i szkolenie swiadomych Partnerow Biznesowych
(PB). PN nie jest zatrudniony w Firmie na etacie. Jest osobg dziatajacg niezaleznie
od Firmy, ale wg regut ustalanych przez Firme, w ramach Planu Marketingowego
i requlaminu Firmy.

Mapa relacji w MLM

Trzy bloki relacji

Goérna Linia
Sponsorowania

(Pomoc os6b
doswiadczonych)

T

NORICUM (—1 TY > SYSTEM

Logistyka: Niezalezny Przedsigbiorca Narzedzia:
Umowy Networkowy Szkolenia
Depozytowe Ksigzki
Certyfikaty Piyty
Pozwolenia Ulotki
Prowizje Inne publikacje
Internet wydawnicze
Ksiegowosc¢
Monitoring
Struktury

Noricum — Agencja dystrybujgca produkty finansowe Firmy Four Gates Polska,
Noricum Finanzkonzepte i innych.

System - to wiedza praktyczna i przetestowana, a przez to bezpieczna.

Gorna Linia Sponsorowania — to osoby, ktére bedac zapraszajagcymi i uczacymi
Cie tego biznesu sg najbardziej zainteresowane twoim sukcesem.
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,,Czlowiek postepuje rozsadnie dopiero wtedy,

gdy wszystkie inne mozliwosci zawiodty”
Prawo Murphego

Czym jest SYSTEM

System - to akronim ,Save Your Self Time Energy Money” — Oszczedz Sobie
Czasu, Energii i Pieniedzy - na wymys$lanie wszystkiego od poczatku - ktos juz to
zrobit i zarobit, wiec postepuj podobnie jak On, a osiggniesz identyczne rezultaty —

System to zbiér wypracowanych regut, zasad i doswiadczen oraz mozliwosci dostepu
do tego zbioru. Mamy dwa wyjscia:

- samemu eksperymentowac - mamy prawo - ok. 60 lat na eksperymenty,

- korzystac¢ z wiedzy i doswiadczenia innych — naszych sponsorow, ktorzy osiggneli
Sukces.

Zbyt mato mamy czasu w zyciu, by uczy¢ sie na wtasnych btedach!!!
Nie wywazajmy otwartych drzwi. Nie prostujmy czego$, co sie nigdy nie skrzywito.

Duplikacja w MLM

Duplikacja to: kopiowanie, powielanie, nasladowanie dziatania, postaw itp.
W praktyce niestety - Dobre rzeczy duplikujg sie w 50%, a zte w 100%.

Naszym Celem sg Samodzielni Partnerzy Biznesowi, a naszym zadaniem
do osiggniecia tego celu jest metoda trzech krokow:

Ucze sie
Praktykuje
Ucze innych

Jak sie nie naucze, to nic nie przekaze moim partnerom. Jak nie praktykuje wiedzy,
to przekazuje wiedze teoretyczna, a nie praktyczna - bardziej przydatna.

Jak nikogo nie naucze, to zawsze bede musiat pracowac, bo nikt mnie nie zastapi.
To pewnie przykra informacja dla niektérych z nas:

Aby przekazac jakas nowg wiedze trzeba sie samemu tego nauczyc.

A uczymy sie w szkole (zycia (1), wiec po latach wracamy do szkoty.......
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Koto Sukcesu

Jednym z najwiekszych btedéw w marketingu sieciowym jest tzw. HurraOptymizm —
zachowanie ktére przynosi wiecej szkody niz pozytku. Wynika on z dziatania
Prezentacja (fachowca - Prezentera) => Prezentacja (laika — moja). Takie
dwustopniowe dziatanie nazywane jest Fuszerkg a nas okresla sie Partaczami
HurraOptymizm (http://www.apeterko.pl/Hurraoptymizm) pojawia sie tuz po
prezentacji podczas ktérej Prezenter przedstawia wizje prostego rozwigzania
wszystkich naszych problemdéw w wyniku przekazania tej optymistycznej wizji swoim
najblizszym — wydaje sie to istotg MLM ale zastosowana bez odpowiedniego
przygotowania doprowadza do katastrofy. Dlaczego? Bo czyz my mozemy tak samo
profesjonalnie

i szczegotowo przedstawi¢ to o czym ustyszeliSsmy od profesjonalisty naszym
znajomym? Nie, gdyz po prezentacji czesto postugujemy sie wytgcznie
emocjonalnym wrazeniem ze co$ o czym ustyszeliSmy jest dobre. Brak nam jednak
podbudowy merytorycznej. A niepetna informacja jest gorsza niz Zzadna tak jak
potprawda jest najgorszym ktamstwem. Mato tego pojscie z tym wrazeniem do
wszystkich bez uprzedniego przygotowania sie do rozmowy skazane jest w 99% na
kleske i spalenie tematu ostatecznie a w wyniku tego nasz start w MLM jest
falstartem doprowadzajgcym do braku efektéw...

6 Krokéw do sukcesu- to styl dzialania przynoszacy efekt
a powtarzany wielokrotnie przynosi efekt wielokrotny

6
DECYZIA
Podpisanie //
\X Umowyv
5 1
PREZENTACIA KONTRAKT
SPOTKANIE uszczegoétowienie
BIZNESOWE i ustalenie zasad
ﬁ DUPLIKACIA =
L powielanie @
— 4
ZAPRASZANIE PLAN 2
Przygotowanie Zaplanowanie

sbotkania dziatania

@// LISTA + ANALIZA 3 X\

wybranie $wiadome;j
grupy docelowej
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Krok 1 KONTRAKT — uszczegotowienie i ustalenie zasad wspotpracy

Pierwsze spotkanie robocze powinno nastgpi¢: 2 — 3 dni po podjeciu decyzji
o wspotpracy. Musimy zadac nastepujgce pytania:

Jakie masz watpliwosci i pytania? Dotyczgce Firmy, programu, MLM
Czego oczekujesz od Noricum? Mozliwosci inwestowania, zarabiania

Dlaczego podpisates umowe? Chcesz tylko oszczedzacé/inwestowac/polecaé dalej
w programie lojalno$ciowym/ wspofpracowac jako niezalezny konsultant

Ustalamy cele:

Dwa pytania:

l. lle chciatby$ zarabia¢ w tym biznesie za p6t roku? Zapisz ponizej kwote

Efekty naszej Pracy zalezg od proporcji cele/czas

Z doswiadczen wynika, ze aby w ogodle rozmawiac o zarabianiu pieniedzy w tym
biznesie, nasze minimalne zaangazowanie powinno wynosi¢ 10 godzin/tydzien.

Dwa parametry naszego biznesu:

1. llo$é Za to odpowiadamy my — ZAANGAZOWANIE w zapraszaniu
i w przygotowaniu prezentaciji.

2. Jakosé Na poczatku za jako$¢ odpowiada Sponsor — on prowadzi spotkania,
ale my sie uczymy i stopniowo przejmujemy odpowiedzialno$é za SWOJ
BIZNES !!!

Pamietaj o SAMOKSZTALCENIU to TWOJ BIZNES - % godziny dziennie - ksigzki,

ptyty CD, DVD itp., branie udziatu w mozliwie najwiekszej ilosci prezentacji w celu
powtarzania wiadomosci i wytwarzania z czasem umiejetnosci ich prowadzenia
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lle procent ludzi planuje swoje zycie — z kalendarzem? Tylko 3%
lle procent ludzi realizuje swoje cele? Tez tylko 3%

Krok 2 PLAN PRACY - efektywne jest tylko ZAPLANOWANE DZIAt ANIE

Na prezentacji moéwimy o zarabianiu bardzo duzych pieniedzy i tworzeniu dochodu
pasywnego, ktéry pozwoli nam wczes$niej niz innym wybudowac¢ dochdod rentierski.
Kazdy z nas chciatby dostawaé pienigdze bez pracy ale zanim to nastgpi nalezy do
tej pracy sie wybraC i przytozy¢. Jednym z najwazniejszych i najwiekszych
problemow braku efektywnos$ci i sukcesu w MLM jest niezorganizowanie lub co
gorsza lenistwo ktore ogranicza naszg dziatalnos¢ do jednej lub dwdch ogdlnych
prezentacji badz do przyprowadzania na nie oséb na to nieprzygotowanych. Nie
mozna za 2 czy 4 godziny tygodniowo ,odwalonej” pracy otrzymac wielotysiecznego
wynagrodzenia. Tylko sami przyktadajgc sie do swoich obowigzkéw jestesmy w
stanie da¢ dobry przyktad swoim partnerom biznesowym. Gdy widzg, ze my
konsekwentnie pracujgc nie odpuszczamy i realizujemy zaplanowane cele to i oni
nie odpuszczg i bedg realizowa¢ zaplanowane i wyznaczone cele a wtedy i my
osiggniemy sukces wynikajacy z Duplikacji (powielania). Pierwszym elementem
skutecznej pracy jest tg prace zaplanowac¢ w sposob efektywny gdyz nie chodzi by
pracowac¢ dtugo i ciezko ale madrze i z duzymi efektami. Jedna prezentacja
podstawowa (jednokartkowa) trwa od 15 do 30 minut. Pracujac 2 godziny dziennie
przez pie¢ dni w tygodniu lub 4 godziny dziennie przez dwa trzy dni w tygodniu
jestesmy w stanie takich prezentacji wykonac¢ od 10 do 20 tygodniowo.

ZALOZENIE: 8 spotkan biznesowych indywidualnych tygodniowo + petnigca role
szkoleniowg i uzupetniajgca prezentacja grupowa raz w tygodniu (na ,miescie” lub w
internecie) + 3 godzinne obowigzkowe szkolenie — warsztaty DOBRY START: ,Koto
sukcesu” + Prezentacja Otwarta raz w miesigcu to PLAN na pierwszy miesigc pracy.
Srednio zajmie nam to 10 godzin tygodniowo. Pierwsze spotkania prowadzi Sponsor
(osoba zapraszajgca nas do biznesu lub osoba z Gornej Linii Sponsorowania).
Kalendarz jest niezbedny do tego biznesu. W nim Planujemy prace ze sponsorem i
Partnerami Biznesowymi. Przyktad takiego Planu pracy:

Poniedz. | wtorek | $éroda | czwartek | piatek sobota niedziela

09:00
10:00
11:00
12:00 Praca zawodowa LELEAELY
13:00 szkolenia
14:00 preze.ntacja

. na zywo
o
1 7;00 Spotkania Spotkania internecie
18:00 biznesowe biznesowe

- Ze sponsorem Ze sponsorem
19:00
20:00
21:00 T T
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Nastepny krok to Plan Pracy Sponsora i ze sponsorem. Tu juz pracujesz ze swoimi
ludzmi (przez Ciebie zarekrutowanymi), a ze sponsorem spotykasz sie na
konsultacjach, prezentacjach grupowych i szkoleniach. Poniewaz na poczatku
zadeklarowate$ prace 10 godzin tygodniowo i pozyskates 2 Partneréw Biznesowych
ktérzy tez chcag pracowac po 10 h tygodniowo. Teraz masz dwa wyjscia — albo
zwiekszysz swojg aktywnosc do 20 godz./tydzieh i moze to wygladac tak:

Poniedz. | wtorek | $éroda | czwartek | piatek sobota
09:00
10:00
11:00
12:00 Praca zawodowa warsztaty
13:00 szkolenia
. prezentacje
14:00 na zywo
1599
1 7;00 Spotkania Spotkania internecie
18:00 b:,zar:tensec:vxe Spotkania Wiy bgar:ter‘i?vxe Spotkania
19:00 biznesowe managerskie biznesowe
Partner B Konsultacie Partner B
20:00 1
Ze sponsorem
. tacj tacj
21:00 intemetowa intemetowa

Albo pozostajesz przy 10 godz./tydzien i wyglada to tak:

Poniedz. | wtorek | $éroda | czwartek | piatek sobota

09:00
10:00
11:00
12:00 Praca zawodowa WEIRFAEN)
13:00 szkolenia

- prezentacje
14:00 na zywo
i
1 7;00 ;Es;ksiuae internecie
18:00 | “partner A Warsztaty Spotkania
19:00 managerskie bFI,ZHGSOV\ée

. Konsultacje artner
2000 Ze sponsorem
21:00 == ==
Jesdli jeste§ Sponsorem, a Twdj Partner Biznesowy dzwoni w dniu gdy

zaplanowaliscie spotkania, ze nie umoéwit Zzadnej osoby i odwotuje wasze spotkanie -
to ten dzien jest dla Ciebie stracony. Nie ma spotkan, nie ma decyzji, obrotu, a przez
to pieniedzy.
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Pytanie - dlaczego PB nie uméwit spotkania? Albo umoéwit Zle i cztowiek nie
przyszedt — czyli nieskutecznie zaprasza. W takiej sytuacji konieczne sg warsztaty
indywidualne. Wiec jesli on chce zarabia¢, MUSISZ sie z nim spotkac, by zrobi¢ z
nim Liste, przeanalizowac¢ jg i nauczy¢ go Zapraszania oraz systematyki tego
dziatania. Nagte Spotkania to zmora tej pracy. Nagty telefon do Sponsora i dziatanie
jak straz pozarna — jedziemy do klienta jak do pozaru jest NIEPROFESJONALNE.
Wczesniej umawiajmy spotkania i pamietajmy:

Kazdy zaproszony na spotkanie ma PRAWO NA NIE NIE PRZYJSC. Natomiast TY
zawsze musisz na nim by¢. Twoj Sponsor zarezerwowat swoj czas dla Ciebie i
podczas takiej ,przymusowej’ przerwy jest w stanie Cie wiele nauczy¢. Wymagaj
zawsze najpierw od siebie. Twoj Biznes to TY - potencjalnych klientéw czy partneréw
bedzie wielu nie pozwdl by Ktos decydowat o Twojej przysztosci. To tak jakbys
prowadzit sklep i zamknat go bo pierwszych 5 klientow tylko sie rozgladato a jeden
nie przyszedt na otwarcie. Aby osiggna¢ sukces trzeba wybraé Partneréw
Biznesowych, takich ktérym zalezy i takich ktérzy szukajg rozwigzan a nie problemow
czy wymowek.

Etapy pracy ze sponsorem:

Sponsor (S) pomaga Partnerowi Biznesowemu (TY) pozyskanie kolejnych PB w
pierwszej linii poprzez dziatania zawarte w tym poradniku w mysl zasady:

,Sponsoruj kazdego, pracuj z najlepszymi”
S
™
0 RLe Wiw RS

W drugim etapie Sponsor wybiera do wspoétpracy jednego z Partneréw Biznesowych
z Pierwszej linii. Ty wybierasz 1 lub dwoch (w zalezno$ci ile czasu chcesz poswiecic
na prace) w celu wybudowania linii kolejnej. Reszta Partneréw z linii 1 czeka
chodzgc na prezentacje grupowe ,na miescie” lub w internecie.

S S
I/I?\I\l AIN

2¥2(2)1(2)(2 AT NN 2020222 22 EN2)ND

Podobnie dziatamy z kolejnymi liniami do wybudowania min. 4 poziomu. W ten
SposOb przy zaangazowaniu i pomocy Twojego Sponsora rozbudowujesz swojg
grupe Inwestoréw lub Partneréw Biznesowych — Twoj Biznes.

Nie dziatajmy jak STRAZ POZARNA!!!
Telefon po pomoc — jak sie pali!l!
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Zaplanuj teraz najblizsze dwa tygodnie na prace wraz ze Sponsorem:

Tydzieh

h/dzien

Pn

Wt

Sr

So

09:00

09:30
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10:30

11:00

11:30
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15:30

16:00

16:30

17:00

17:30

18:00

18:30

19:00

19:30

20:00

20:30

21:00

Tydzieh

h/dzien

Pn

Wt

Sr

So

09:00

09:30

10:00

10:30

11:00

11:30

12:00

12:30

13:00

13:30

14:00

14:30

15:00

15:30

16:00

16:30

17:00

17:30

18:00

18:30

19:00

19:30

20:00

20:30

21:00

Create PDF files without this message by purchasing novaPDF printer (http://www.novapdf.com)



http://www.novapdf.com
http://www.novapdf.com

Koto Sukcesu — 6 krokéw do niezalezno$ci Finansowej Grupa NORICUM

Masz najlepszy produkt na rynku (zfoto)

i najlepsza ustuge na rynku (dobrag prace)
komu bys o nich powiedziat gdybys wiedziaf
,2e NIKT z zapytanych Ci nie odmowi?

Krok 3 LISTA + ANALIZA - Kapitatu startowego — bez nieqo nie zrobimy nic.

Skad mam wzia¢ 30 ludzi, ktérym moge zaproponowac tak fantastyczny
sposo6b na biznes?

Lista czyli spis wszystkich potencjalnych klientow, inwestorow, Partnerow
Biznesowych. W Biznesie sg réznego rodzaju listy z ktérych korzystamy: Lista
adresowa np. w telefonie, Lista mailingowa. MozZzemy je tworzy¢ aktywnie — lista
inwestorow i potencjalnych Partneréw Biznesowych, lub pasywnie poprzez np.
autorespondery. Moze to byc lista naszych mniej lub bardziej znajomych jak i lista
zimnych kontaktow. Dzi$ zajmiemy sie budowgq listy znajomych wsréd ktorych
wyselekcjonujemy 20-40 potencjalnych inwestorow bgdz partnerow do Twojego
Biznesu.

Robimy kilka List — rejonami — np. jedno to moje miasto/region, druga miasto
rodzinne, trzecia miasto, gdzie poprzednio mieszkatem itd. Nie ma sensu, by na
jednej Liscie byli ludzie z Warszawy, Krakowa, Szczecina i Berlina — bo i tak w
jednym dniu nie zaplanujemy z nimi spotkan.

Na liste wpisujemy WSZYSTKICH, ktérych znamy — bez oceny, czy ktos sie do tego
nadaje, czy nie. Do tego postuzy Analiza Listy

Wypisujemy WSZYSTKIE:

1. Kontakty z telefonu komorkowego
2. Kalendarze, Notatniki
3. Portale spotecznosciowe

Zadanie proste, ale trudne, bo kazdy go robi po swojemu!!!

/luwaga, bardzo wazne!!!! Na liste wpisujemy wszystkich ludzi, ktérych do tej pory
spotkalisSmy w swoim zyciu/ nie wybieraj i nie oceniaj na to przyjdzie czas ze
Sponsorem - wtedy wybierzecie tych z ktorymi warto sie uméwié — pisz wszystkich
z czegos trzeba wybracé?

Lista jest kluczowym elementem tego biznesu:

Nie mozna podpisaé umowy z kim$ kto nie byt na prezentacji czy spotkaniu
biznesowym. Dlaczego nie byt? Bo nie zostat zaproszony. Dlaczego nie zostat
zaproszony bo nie byto listy TOP 20 czyli spisu osdb wyselekcjonowanych do
wspotpracy. A dlaczego nie byto selekciji? Bo nie byto listy z ktérej mozna cokolwiek
wyselekcjonowac lub lista byta minimalna.

Lista to kapitat tego biznesu. Musi powsta¢ w pierwszych dwéch - trzech dniach
wspoétpracy. Na pierwszym 2-3 godzinnym spotkaniu z nowym PB po kontrakcie i
zaplanowaniu dziatania wykonaj z nim ponizsze ¢wiczenie na podstawie ktérego w
domu na nastepne nasze spotkanie przygotuje petng liste oséb.
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Wykorzystaj teraz w Formie éwiczenia Zrédio kontaktow wg listy:

ZRODLA KONTAKTOW POTENCJALNYCH
PARTNEROW BIZNESOWYCH

np. wpisz po jedno dwa nazwiska ktore pamietasz z:

®o0 oo

>Q ™

1. Kogo znam z aktualnego miejsca pracy?

whasciciel firmy..... ...
dyrektor firmy. ...
zastepca dyreKtora........cooiii i
Kierownik dziatu-manager...........oooiiiiiiii
LATES] T o] =T 0111 o1 [
cztonkowie zwigzkOw zawodoWyCh..........cooiiiiiiiiiii i
KONKUreNnCi firmYy. ... e

CKEeNCIL irmMY .

2. Kogo znam z poprzedniego miejsca pracy?

®opo oo

>Q ™

whasciciel firmy..... ...
dyrektor firmy. ...
zastepca dyreKtora........ccoviiiii i
Kierownik dziatu-manager...........oooiiiiiiii
W SPOIPIraCOWNICY. ...t e e ae e
cztonkowie zwigzkOw zawodoWyCh..........ooeiiiiiiiiii i
KONKUreNnCi firmYy. ... e

KEeNCIL irmMY .

3. Kogo zna moja/méj/ zona/maz/ z aktualnego miejsca pracy?

ap oo

whasciciel firmy..... ...
dyrektor firmy. ...
zastepca dyreKtora........coooiiiii
Kierownik dziatu-manager...........oooiiiiiiii
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f. cztonkowie zwigzkdw zawodowyCh........ ...
g. KonkurencCi firmy...... .o
h. KHeNnCi..firmy. ...

4. Kogo zna moja/méj/zona/maz/ z poprzedniego miejsca pracy?

whasciciel firmy..... ...
dyrektor firmy. ...
zastepca dyreKtora. ... ....c.oviiiii i
Kierownik dziatu-manager...........cooiiiiiii
W SPOIPIraCOWNICY. ...t e e ae e

®opo oo

cztonkowie zwigzkOw zawodoWyCh..........ooeiiiiiiiiiii i
KONKUreNnCi firmYy. ... e
. Klienci firmy

>Q

5. Kogo znam ze szkoty czy uczelni?
Q. ZPrZeASZKOIA. .. ...
b. ze szkoty podstawowe]. ... ..o,
c. ze szkoty sredniej

d. Ze StUIOW. ... o
e. nauczycieli ze szkoty podstawowe;j
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h. rodzicéw kolegow/kolezanek/ ze szkoty podstawowe;j

i. rodzicéw kolegow/kolezanek/ ze szkoty sredniej

6. Kogo znam w zwigzku z moim hobby lub uprawianym
sportem?

fotografia.......cooii
07070 | 0 4 >

JAZAA KONNA. ..
filatelistyka. ...
Karate. .. ..o e
itNesS KIUD. ..o,
aerobiK. ... .o
SHOWNIA. ...

2 Vo L= T {0121 = o o

SPACE Y i

LT OS3ITATTSQ@ OO0 TD
«Q
o
=

7. Kogo znam poprzez dziatalnosé w dzielnicy/gminie/radzie
miasta, w szkole?

rada osiedla. ........cooiii
komitet rodziCielsKi..........oooeiiii
organizacje dObDrOCZYNNE.......c.uiiie i
rada Miasta. ... ..o
FAAA MUY .
SIOWAIZYSZENIA. ...

~0 a0 o

8. Kogo znam poniewaz mam wlasny dom/mieszkanie?

a. poprzedniego WhasCiCiel.............ooiiii i
b. posrednika handlu nieruchomosciami
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o

dostawcoéw materiatow budowlanych

INStalatorOW. ...
MAIAIZY ..

(oo o To |11 €0 1
SASIAAOW. ..o
sgsiadow z poprzedniego miejsca zamieszkania

S@ ™o o

arChiteKt. ...
j- architekci wnetrz

9. Kogo znam ,poniewaz jezdze samochodem?

a. wtasciciela salonu samochodowego
b. dyrektora salonu samochodowego

c. sprzedawce w salonie samochodowym

K. MeChaniKOW. ..o e
|.  wtascicieli myjni samochodowych

10. Kogo znam poprzez zatatwianie codziennych spraw?

COAZIENNE ZAKUPY . .. e e
Pralnia. ... ..o

11774 =

materiaty OpatoWe. ...
KOSMeEtYCzKa. ... .

®ao oo
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= Q

o33~ xT

©

u.
V.

Ww.

supermarket. ...
HSTONOSZ. ... e

pracownicy energetyki

zegarmistrz

sklepy z0dziezg........ccovviiiiii
PIEKarNIa. ...
JKiosk ruchu. ...
dZIeINICOWY .. ..o

pracownicy urzedu miasta i gminy

CKWIACIANIe. ..

pracownicy i przedstawiciele bankow

FEStAUIACI . .. e
kawiarnie ,puby.........ccooiii

zakupy na zielonym rynku

11. Kogo znam poprzez moje dzieci?

oo
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12.

oo

Kogo znam poprzez moja Parafie?

PrODOSZCZA. ... it e
K S ZY e

c. pracownikow kosciofa

d. parafian........coooii

oo

13.

OrgaNISTA. .. e
KOtka KOSCIelNe. ..o e

Kogo znam ze szkoty czy uczelni poprzez moja zone/meza ;

Grupa NORICUM

Q. ZPrZeAdSzZKOIa. ... oot
b.

o o

O

ze szkoty podstawowe;j

Z€ SZKOtY Sredni€). ... .

Ze StUAIOW. ..
nauczycieli ze szkoty podstawowe;j

14. Kogo znam ze wzgledu na przynaleznos¢ do klubéw,

zwigzkow, organizacji i stowarzyszen?

. SHUZDA WOJSKOWA ...
. organizacje

POILYCZNE. ...

ZWIGZKI ZAWOAOWE. ...ttt e e e e e anees
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®©Q 0T

—h

a.
b.
C.
d.

®Q0O0TO

e e B
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15. Rodzina?

(010 4 [0 = Y
FOAZENSIWO . ...
WUJKOWIE. ...,
o [0 |

tesciowie, synowe, zieciowie

KuzynKi i Kuzyni........coooiii
rodzice ChrzesStNi......ooveeee e
dalsza rodziNa........covoeimi

16. Przyjaciele?

najlepszy przyjaciel..........ccoovii i
przyjaciele z mtodosCi...........coooviiiiiiii
koledzy znart.........coooiiiii
Swiadkowie na Slubie...............coo
17. Ustugi?

lekarz ,dentysta, aptekarz....................ool
lekarze specjaliSCi...........ocvieiii i
01122 111 1 o Y
doradcy podatkowi..........cccvviii i

agenci ubezpieczeniowi

Welerynarz. ... ... oo
fotograf ..o

serwisanci sprzetuagd............cooiiiiiiiin

serwisanci sprzetu RTV

hydrauliK ..o
. ustugi ksero ,wizytowki

ustugi hotelowe. ...

ustugi pomocy drogowe;j

. wczasy , wycieczKi

Grupa NORICUM
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18. Klienci?

a. ktérych Panstwo obecnie obstugujg

19. Przedsiebiorcy?
a. ktorzy splajtowali raz............coooiiii i

b. ktorzy splajtowali wiele razy

20. Dostawcy?

od kogo kupilismy meble, dywany, art. gosp. domowego itp.
ktorzy zaktadali ogrod

od kogo kupilismy samochaod

zaktad wulkanizacyjny

ap oo

21. Osoby ktére czesto zmieniaja prace?

Przepisz teraz imiona i nazwiska, pseudonimy lub funkcje ktére sprawujg w
formularz ponizej czytelnie i na czysto i dopisz te osoby ktére jeszcze dodatkowo
przyszty Ci do gtowy, skorzystaj z telefonu, albumow, kalendarzy i stworz swoj
Kapitat startowy:
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LISTA WSZYSTKICH OSOB, ktore znasz
/kapitat zatozycielski Twojej Firmy/
Pierwsze 100 OSOB

Obszar (np. do 100 km, moje miasto, region ...............cccccccveeeeeeeeeenunneannn,

S PO O .. e e

Skopiuj liste w kilku egzemplarzach i sprawdz ze swoim Sponsorem swojg 100-
osobowa liste pod katem nastepujgcych kryteriow:

KRYTERIA:

1. Prywatny przedsigbiorca lub mysli jak biznesmen

2. Pozytywny stosunek do zycia

3. Zdolny i chetny do nauki

4. Ma duzo kontaktéw i jest lubiany

5. Chce zarabia¢ pienigdze i gotoéw jest poswieci¢ czas
6. Cztowiek sukcesu, obecnie nie usatysfakcjonowany
7. Ma do nas zaufanie

Telefon KRYTERIA

r
©

Imie i Nazwisko | Miejscowo$c¢ e-malil komorkowy | 1 5 3 2 5 6 7 T8

© ® Nl o g B W N 2

—
e

—
—_

—
N

—
w

—
»

—
o

—
IS

—
~

—
®

—
©

N
©
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Grupa NORICUM

L.p

Imie i Nazwisko

Miejscowosé

e-mail

Telefon
komorkowy

KRYTERIA

3

4

51 6 7 |8

21.

22.

23.

24,

25.

26.

27.

28.

20.

30.

31.

32.

33.

34.

35.

36.

37.

38.

39.

40.

41,

42,

43.

44,

45,

46.

47.

48.

49,

50.

51.

52.

53.

54.

55.

56.

57.

58.

59.

60.

61.

62.

63.
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Grupa NORICUM

L.p

Imie i Nazwisko

Miejscowosé

e-mail

Telefon
komorkowy

KRYTERIA

3

4

51 6 7 |8

64.

65.

66.

67.

68.

69.

70.

71.

72.

73.

74.

75.

76.

77.

78.

79.

80.

81.

82.

83.

84.

85.

86.

87.

88.

89.

90.

91.

92.

93.

94.

95.

96.

97.

98.

99.

100

101

102

103

104

105

106
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ANALIZA LISTY:

Tak przygotowana liste wraz z uzupetnionymi w miare mozliwosci telefonami dopiero
Teraz wraz ze swoim Sponsorem analizujemy pod kontem nastepujacych kryteriéw:

W naszym Biznesie potrzebujemy 3 podstawowe listy - rodzaje wspotpracownikow:

Lista Inwestorow — osoba ktéra nie chce wspétpracowac¢ a jedynie inwestowaé od
100 zt do kilku milionow. Cel inwestowania, emerytura, marzenia, che¢ pomnozenia
majatku itp. Moze inwestowaé jednorazowo badz ratalnie. Mogg by¢ zainteresowane
programem lojalnosciowym (wtasciwie kazdy).

Lista Finansistéw — specjalistéw sprzedazy bezposredniej. Oni bedg zainteresowani
Naszymi produktami ze wzgledu na alternatywe ktérg dajg. Nie kazdy chce Polisy
czy produkty ubezpieczeniowe a my oferujemy fizyczne Ztoto, Srebro, inwestycje w
nieruchomosci, Fundusze, ziemie rzadkie itp. czyli produkty elitarne, zyskowne,
bezpieczne i pozgdane.

Lista Networkerow — Partneréw Biznesowych — oséb zainteresowanych praca. Praca
polega nie na sprzedazy ale na reklamie, rekrutacji i szkoleniach w ramach Firmy
MLM czyli budowa wiasnej Firmy w oparciu o produkty i marketing firmy Noricum.

Grupa NORICUM

KRYTERIA:

1. Prywatny przedsigbiorca lub mysli jak biznesmen

2. Pozytywny stosunek do zycia

3. Zdolny i chetny do nauki

4. Ma duzo kontaktéw i jest lubiany

5. Chce zarabia¢ pienigdze i gotoéw jest poswieci¢ czas
6. Cztowiek sukcesu, obecnie nie usatysfakcjonowany
7. Ma do nas zaufanie

Przy kazdej osobie spetniajgcej ktores z podanych kryteriow postaw (X)

L.p. Imie i Nazwisko Telefon Uwagi 1 > 3KRY-£ERIA5 7
1, Kowalska Janina 516 000 000 emerytka X | X X X
2. Kowalski Ernest 01211111 11 Wiasny biznes X | X X | X X
: . Ekspedientka w
?
3. Pani Kasia . biekami X X

Ktéra z tych oséb powinna by¢ zaproszona na spotkanie w pierwszej kolejnosci?
Kryteria te nie sg idealne ale gwarantujg zaproszenie na spotkanie osoby o
okreslonym profilu co utatwi zaproszenie i przeprowadzenie spersonalizowanej
prezentacji (wg oczekiwan klienta) co skutkuje zwiekszong skutecznoscia.

Wg tych ustalonych zasad robimy ze Sponsorem liste sktadajgca sie minimum
z 20 osébb, ktoére zaprosimy na spotkanie ze Sponsorem.
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Lista TOP 20,30,50

Grupa NORICUM

Lp.

Imie i nazwisko

Miasto

telefon

e-mail

opis
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Chciatem Ci cos pokazaé.
No to méw ...
Jak mam Ci cos pokazaé przez telefon?

Krok 4 ZAPRASZANIE - pieta achillesowa marketinqu referencyjneqo.

Czym sie rozni zapraszanie na prezentacje od prezentacji? Wg wiekszosci niczym.

Z konsekwencjg godnej lepszej sprawy zamiast zapraszaé prezentujg godzinami
produkt czy ustuge przez telefon — a czy My pracujemy w telemarketingu? Czy ktos
Ciebie zainteresowat tym tematem przez telefon? Zapraszaj, a nie Prezentu;. Nie ma
cudownego, jednego sposobu zaproszenia kazdego. Inaczej zapraszamy na
spotkanie  potencjalnego Partnera  Biznesowego inaczej Finansiste z
doswiadczeniem, a inaczej na spotkanie z Inwestorem.

Przygotowanie/catkowity spokdj — wréé do celu, wizualizacja, przypomnienie co
chcesz osiggnagc¢/. Podczas telefonowania usmiechaj sie - w poczatkowej fazie nauki
mozesz to robi¢ przed lustrem, nie rob tego w dresie, podkoszulku, podczas
ogladania telewizji, stuchania radia itp. Wyobraz sobie, Zze po drugiej stronie telefonu
jest osoba, ktéra chce zy¢€ lepiej dzieki inwestycji i chce zarabiac pienigdze.

Poniewaz nasz biznes dopiero w Polsce sie rozkreca i szukamy managerow do
wspotpracy warto skorzysta¢ z nastepujgcego szablonu zaproszenia Partnerow
Biznesowych:

Witaj Krzysztofie (...) Dzwonie do Ciebie w konkretnej sprawie:

1. Czy Ty jesteS OTWARTY na jakies nowe pomysfty biznesowe/nowe

mozliwosci dorobienia sobie?

Tak jestem ale o co chodzi?

2. Dzwonie, bo spotkatem sie z NOWA Firma, ktéra wchodzi do... i szuka
menageréw/przedstawicieli, ktorzy by to rozkrecili

3. Pomyslatem o Tobie, bo (i tu podajemy za co cenimy te osobe, komplement
musi by¢ prawdziwy np. — jeste$ operatywny, masz duzo kontaktéw...)

4. Kiedy moglibysmy sie spotkac tak na p6f godziny— to pokaze Ci
szczegoly. Moze w srode o 15.00 lub piatek 19.007?(terminy i miejsce
wcze$niej ustalone i zaplanowane ze Sponsorem)

Najlepiej w piatek 19:00

5. Bede z kolega, ktory jest w temacie. | wszystko doktadnie Ci wyttumaczy.
Na koniec zapowiadamy sponsora

| koniec na tym, rozmowa ma trwac kilkanascie sekund, a nie by¢ prezentacjg. Im
krocej rozmawiamy tym wieksza szansa na Sukces.
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Zwracam uwage na nastepujace zwroty:

Czy jestes Otwarty — mato kto powie ze jest zamkniety i nie interesuje sie niczym
innym niz aktualnie robi.

Nowa Firma — dla ludzi przedsiebiorczych to informacja dwojaka.... okres pionierski
daje olbrzymie mozliwosci rozwoju dystrybuciji, ktére juz nigdy sie nie powtdérzg (sam
sie zastanow gdyby$ miat wprowadzac¢ sie¢ komorkowa np. Plus do Polski, te 10 lat
temu.... kim by$ dzisiaj byt i ile by$ zarabiat jako wiasciciel sieci kilkunastu milionéw
klientéw? Niestety wielu dobrych manageréw przychodzi juz na gotowe nie lubi
poczatkdéw — czyli ktopotdow organizacyjnych i logistycznych. Nasza Firma ma je juz

W wiekszosci za soba.

Terminy spotkan. Podawanie dwoch terminbw ma sens, gdyz nasz partner nie
zastanawia sie, czy ma sie w ogole spotka¢, tylko nad godzinami i dniami.
Oczywiscie terminy mamy ustalone ze Sponsorem.

Na pytania: Co to za Firma? - Odpowiedz: Nowa w Polsce, Bardzo Dobra — Jak sie
spotkamy, to Ci wszystko powiem.

Gdy naciska: Ale co to za Firma? Nie potrafie Ci tego przedstawi¢ przez telefon.
Wszystko Ci powie ten Gos¢ na spotkaniu.

Gdy naciska: Ale co to za produkt? - Powiedz: Ja nie chce Ci sprzedawac
produktu — chce Ci pokazac¢ biznes. Produkt — jak Ci sie spodoba, to go sobie
wezmiesz — jest bardzo dobry i wyjatkowy nikt inny go nie ma w ofercie w takich
warunkach.

Gdy jednak bedzie naciskat, co to za produkt? - Odpowiedz: Inwestycja w ztoto w
sztabkach - reszte Ci powiemy na spotkaniu.

| koniec na tym - rozmowa ma trwac kilkanascie sekund, a nie by¢ prezentacja.
Im krécej rozmawiamy, tym wieksza szansa na sukces.

Oto inne propozycje zapraszania:

a) telefoniczne

Sposoby telefonowania, w zaleznos$ci od stopnia wzajemnych relacii:

Do dobrego znajomego telefonowanie jak z automatu

»Stuchaj Wojtek, mam bardzo ciekawy temat musielibysmy koniecznie sie
spotkaé, dotyczy to naszej przysztosci i pieniedzy. Kiedy Ci pasuje wtorek
godz. 17:00 czy pigtek godz. 20:00”

Czesé¢ Wojtek, co w tej chwili robisz, masz chwile czasu. OK! Wiesz co, mam
fajny temat wpadne do Ciebie /lub gdzie mozemy sie spotkac/ za 2 godziny. No to
jestesmy umowieni. Wiesz — bede z przyjacielem /sponsorem/. Zrob kawe /jesli
spotkanie u niego w domuy/.

Jesli warunki mieszkaniowe nie pozwalajg, umawiamy sie na neutralnym gruncie.
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Telefonowanie na eksperta

Czesé Wojtek, (rozmawiamy o tym co zwykle/co stychac, co u Ciebie w pracy,
rodzinie itp./)

Stuchaj znamy sie troche czasu, cenie sobie Twoje zdanie, kolega zaszczepift
mnie /spotkatem sie/ z ciekawym tematem, chciatbym zebysmy sie spotkali w
trojke, ciekawy jestem Twojej opinii, chcialbym z Toba na ten temat, po
spotkaniu porozmawiaé, chciatbym ustysze¢ co Ty o tym sadzisz?. Kiedy Ci
pasuje; wtorek godz. 16:00, czy sobota godz. 12:00 /ALTERNATYWA/.

To co jestesmy umowieni. Czes$¢ ! Do zobaczenia.

Do osoby biznesowej:

Czy jest Pan otwarty na nowe propozycje biznesowe?

Spotkatem sie z nowym biznesem, ktory przez Polske wchodzi do UE. Szukamy
managerow ktorzy zorganizujq go w Polsce, a docelowo w catej Unii. Pomyslatem o
Panu bo:.... polecono mi Pana, styszatem, Ze jest Pan ekspertem itp.

Kiedy moglibysmy sie spotkac bym mogt ten temat Panu blizej przedstawic.
W poniedziatek o 18:00 czy w Srode o 15:30?

Do Doradcy Finansowego:

Witam.... Jest Pan doradcq Finansowym. Chciatbym zainwestowac troche gotowki
na swojg emeryture, mam juz wprawdzie jedng propozycje ale wolatbym sie upewnic
ze jest najlepsza.... polecono mi Pana(styszatem o panu), ze jest Pan ekspertem w
tych sprawach. Kiedy moglibysmy sie spotkac? W poniedziatek o 18:00 czy w Srode
0 15:30?

Zaproszenie przez sponsora osoby do Biznesu — zaproszenia te stosowane sg
wyjatkowo do tych ludzi do ktérych nie mozemy sie zwrdci¢ lub gdy wiemy, ze z
jakiegos powodu nam odméwia.

Wtedy mamy obowigzek przygotowac¢ rozmowe dla Sponsora. Dzwonimy:

Czesc¢ Wojtek, Stuchaj byt u mnie cztowiek, ktory rozkreca nowy biznes

w Polsce szuka managerow, ktorzy to pociggng w Polsce, a nawet w Unii. Pytat mnie
czy znam kogos takiego. Z tego co o nim wiem to konkretny cztowiek, ktory byle
czym sie nie zajmuje. Pomyslatem o tobie, ale nie wiem czy jeste$ otwarty na nowe
pomysty biznesowe. Czy moge mu przekazac¢ Twoj numer telefonu to on do Ciebie
zadzwoni i ewentualnie sie dogadacie.

Po dwdch - maksymalnie trzech dniach Sponsor dzwoni do osoby wyrazajgcej zgode
na ten kontakt

Witam Pana Panie Wojtku Dostatem Pana numer telefonu od Pana X, ktory
przekazat mi, ze jest Pan potencjalnie OTWARTY na nowe pomysty biznesowe/
nowe moZzliwosci dorobienia sobie?

Reprezentuje NOWA Firme, ktéra wchodzi do Polski i catej Unii Europejskiej i
szukam dobrych  menagerow/ przedstawicieli, ktérzy by to rozkrecili Pan X
zasugerowat mi, ze warto by byto z Panem porozmawia¢ na ten temat. Kiedy
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moglibysmy sie spotkac? — przekaze Panu szczegoty ewentualnej wspotoracy. Moze
w Srode o 15.00 lub w pigtek 19.007?

Zaproszenie przez Sponsora Inwestora — zaproszenia te stosowane sg wyjatkowo
do tych ludzi do ktérych nie mozemy sie zwrdcic lub gdy wiemy, ze z jakiego$
powodu nam odmaowig.

Wtedy mamy obowigzek przygotowac¢ rozmowe dla sponsora. Dzwonimy:

,Cze$c¢ Wojtek, Czy TY masz juz lll Filar? Nie? (Zdziwienie) Moge przekazac
Twdéj numer telefonu kompetentnej osobie to Ci doradzi bezptatnie | bez
zobowigzan?”

Jak odmowi:

~,Nie myslisz jeszcze o tym?!!l!” (Zdziwienie) ,Wiesz jakie czasy sg niepewne i
Jak marne emerytury dostaniemy. Warto sie tym zainteresowa¢ umowic juz
teraz zwtaszcza Ze coraz wiecej osOb sie tym interesuje a Ze to dobry
Fachowiec to nie zawsze bedzie miec czas... no i doradza za darmo. A czy
Skorzystasz z jego do$wiadczenia to juz Twoja sprawa © Polece Cie jako
mojego przyjaciela... inie dziekuj, ..... ze mySle o Tobie©”

Po dwdch - maksymalnie trzech dniach Sponsor dzwoni do osoby wyrazajacej
zgode na ten kontakt.

Witam Pana Panie Wojtku Dostatem Pana numer telefonu od Pana X, ktory
przekazat mi, Ze jest Pan potencjalnie zainteresowany zabezpieczeniem swojej
przysztoSci.

Reprezentuje duzgq Firme doradczg, ktéra za darmo i bez zobowigzan pozwala
znalez¢ korzystne rozwigzania (nawet w trudnych sytuacjach).

Kiedy moglibysmy sie spotka¢ na niezobowigzujgcym maksymalnie godzinnym
spotkaniu? Bede przejazdem w Panstwa mieScie w Srode o 15.00 lub ewentualnie w
pigtek 0 19.00?”

Tylu ilu ludzi tyle jest metod zapraszania. Do kazdej rozmowy musisz sie
przygotowac. Musisz wiedzie¢ do kogo i z czym dzwonisz. To co na jednych zadziata
w 100% inni odbiorg w 20%. Na prezentacji masz czas sie poprawi¢ i sprobowac
Jjeszcze raz z innej strony. Przy rozmowie telefonicznej masz tylko ,jeden strzat’.
Umoéwienie skuteczne na spotkanie jest najwazniejsza umiejetnosciq a zarazem
najtrudniejszq. Jestes Ty i On i masz jedng szanse. Pierwsze rozmowy sg trudne ale
wraz z iloscig ich przeprowadzenia wzrosnie pewnos$c¢ siebie i umiejetnoSc radzenia
sobie w kazdej sytuaciji.

Najprostsze zaproszenie to naturalne zaproszenie bez udziwnien trudnych stow i na
luzie. Profesjonalne ale nie wymuszone i sztuczne.
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Do dawno nie widzianych znajomych metoda na kota lub na kipigce mleko.

Nie widzimy kogo$ 20 lat. Zadzwonienie do niego z konkretnym biznesem bytoby
niewiarygodne, przedmiotowe a nawet prostackie. Stare znajomoSci trzeba delikatnie
,0dkurzyc.” Dzwonimy:

,Cze$¢ Wojtek, Wtasnie porzgdkowatem papiery i odnalaztem twoj numer bytem
ciekawy czy jeszcze jest aktualny. Ciesze sie ze moge cie ustysze¢ co Tam u
ciebie?”

(rozmawiamy o tym co zwykle/co stychac, co u Ciebie w pracy, rodzinie itp./)
Stuchamy i do$¢ szybko wiemy czy powodzi mu sie dobrze (i moze inwestowac) lub
Zle (i by¢ moze potrzebuje pracy). Nic nie proponujemy tylko sie roztgczamy pod byle
pretekstem....

Wiesz nie moge teraz zbyt ditugo rozmawiac. Ciesze sie zZe numer aktualny
oddzwonie do ciebie w najblizszym czasie ....”

Mozna tez dramatycznie konczy¢ ©:

»,O kot mi spada z balkonu musze koriczyc....” - Ja tak mowie gdy dzwonige podczas
spaceru jak mi pies ucieknie i nie jest to dziwny pretekst ale prawda —

(lub) ,0 mleko mi kipi .....zdzwonimy sie jeszcze”.

Trzeba takie rozmowy zakonczy¢ doSc szybko bo majg by¢ powodem do kolejnego
telefonu .... tATWIEJ ZADZWONIC DO KOGOS Z KIM MIELISY KONTAKT 2-3 DNI
TEMU NIZ PRZED 20 LATY.

O hura Optymizmie juz pisatem — czesto zapraszanie i umawianie spotkania bedzie
trwato i kilka miesiecy.. ale warto poczekac... i przygotowac sie do KAZDEJ rozmowy
i KAZDEGO partnera. To jak wedkowanie. Albo wrzucamy granat do stawu i dziwimy
sie ze nas NIK nie lubi, masakrujemy nieprzygotowanych znajomych a i sami
Jestesmy mokrzy i ubtoceni wsciekli ze nikt NAS nie rozumie. Pozyskiwanie duzych
inwestorow , lojalnych klientow i sensownych Partnerow Biznesowych to jak towienie
sumow, karpi i szczupakoéw. Kazdy wymaga innej techniki, czasu i dosSwiadczenia.
Ale wierzcie mi ze warto jeSC matg tyzkq i powoli sie przygotowac niz na Emocjach
spali¢ najlepsze kontakty. Lepiej nic nie powiedzie¢ niz powiedzie¢ za mato lub za
duzo. Pierwszy tydzien pracy to nie Prezentacje tylko Kontrakt, Lista, Analiza i
dopiero Zapraszanie na Prezentacje.

b) Zaproszenia Pisemne np. zaproszenie e-mailowe

Dla Networkerow

Witam Cie bardzo serdecznie

Pozwolitem sobie zaprosi¢ Cie na wyjgtkowe spotkanie internetowe poswiecone
mozliwosci pewnego i wartosciowego zabezpieczenia Twojej niedalekiej przysztosci
z mozliwoscig dodatkowego zarobku minimum 500 zt juz dzis!

Sposobu niekolidujgcego z Twoim obecnym zajeciem a nawet go aktywnie
wspierajac.

Dzien/ data/ godzina

Link do Sali

jesli z wyjatkowych powodéw termin Ci nie odpowiada to zapraszam do
kontaktu w celu ustalenia odrebnego lub indywidualnego spotkania.
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pozdrawiam i do zobaczenia na prezentaciji

imie nazwisko numer
www.XXX. zlotodlakazdego.pl
WWW.Noricum.com.p

Dla Finansistow

Witam Cie bardzo serdecznie

Pozwolitem sobie zaprosi¢ Cie na wyjgtkowe spotkanie internetowe poswiecone
rozwigzaniu problemu zblizajgcego sie zakazu akwizycji Il Filaru i de facto zmuszenia
Nas Agentéw do przekwalifikowania sie na sprzedaz trudniejszych produktéw. Jesli
masz 100% skuteczno$ci to gratuluje ale jesli masz tylko 50% to znaczy, ze na
drugie 50% warto mie¢ Alternatywe .

Dzien/ data/ godzina

Link do Sali —

Jesli z wyjatkowych powodéw termin Ci nie odpowiada to zapraszam do
kontaktu w celu ustalenia odrebnego lub indywidualnego spotkania
pozdrawiam i do zobaczenia na prezentacji

imie nazwisko numer
www.XXX. zlotodlakazdego.pl
WWW.Noricum.com.p

Do znajomego

imie,
witam Cie serdecznie :-))

wiem, Ze zajmujesz sie swoim wtasnym biznesem

i dlatego chciatem Cie zaprosi¢ na jutrzejszg, czysto informacyjng
prezentacje on-line dla Networkeréw (MLM) / Finansistéw / dotyczaca firmy
NORICUM.

Nawet jesli skupiasz sie tylko na swoim biznesie,

czy mogtabys/ mogtbys zajrzel tez na moj webinar?

Dzien/ data / godzina
Link do Sali —

Z gory dziekuje i pozdrawiam.
imie nazwisko numer

www. XXX. zlotodlakazdego.pl
WWW.Noricum.com.p
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Krok 5 SPOTKANIE BIZNESOWE/ PREZENTACJE

Jak Panstwo widzg dopiero 5 krokiem jest prezentacja programu produktu
mozliwosci  finansowych. Mamy juz wyselekcjonowang liste potencjalnych
inwestoréw, wspoétpracownikéw. Zapraszamy ich na prezentacje.... No wiasnie Jakg
prezentacje? Internetowg, ogdlna, krotka, dtuga, wstepng czy szkoleniowg, sami czy
ze Sponsorem itp. Prezentacji jak zaproszen i rodzajéw ludzi jest wiele.
Scharakteryzujmy te podstawowe.

RODZAJE PREZENTACJI

|. Podstawowa - wstepna - Prezentacja Jednokartkowa

15 - 30 minutowa prezentacja jednokartkowa, przeznaczona na ogoét dla klientow.
Moze by¢ wykonywana samodzielnie przez nowego Partnera Biznesowego juz po
kilku probach pracy ze Sponsorem u o0sob z tzw. zimnego kontaktu (dalszych
znajomych lub obcych poznanych u ktérych jesteSmy w stanie wybudowaé autorytet
wiasny. U znajomych postugujemy sie wspétpracg ze Sponsorem.

Na prezentacji:

Podajemy mozliwos$ci inwestycji,

Pokazujemy Umowe,

Tlumaczymy jak mozna mie¢ optacong sktadke w pozniejszym czasie dzieki
programowi lojalnosciowemu.

Na koniec mozemy tylko zasygnalizowac, ze istnieje mozliwos¢é wspétpracy z Firma.

NIE PODAJEMY SZQZEG()L(’)W- LEPIEJ NIE MOWIC NIC,
NIZ PODAC NIEPELNA INFORMACJE!!!

Prezentacja ta jest z natury niekompletna i wiele os6b zechce dowiedzie¢ sie wiecej
dlatego albo kierujemy ich na spotkanie otwarte (raz w miesigcu) lub na internetowe
(dwa terminy w tygodniu) w zaleznosci ktorej termin jest szybszy. Terminy spotkan sg
dostepne na stronie www.noricum.com.pl

Takich prezentacji potgodzinnych jesteSmy w stanie przeprowadzi¢ minimum 10 w
tygodniu. A powinnismy zaplanowac ich ok. 20.

Prezentacjia z natury ma by¢ szybka sprawna bez dygresji i najlepiej
przeprowadzona w jednym miejscu i w zaplanowanym czasie (mniejsze koszty
dojazdu, oszczednos¢ czasu). Lepiej przeprowadzi¢ 8 prezentacji w jednym miescie
przez cztery godziny niz dwie prezentacje w miastach oddalonych o 50 km. Pracuj
madrze a nie dlugo. Gdy potencjalny Partner/Inwestor zobaczy ze to ,krétki i
konkretny temat” i nie zabierzemy mu 2 godzin z jego napietego harmonogramu to
chetniej bedzie z nami wspotpracowat. A jak jeszcze poczuje za sobg presje
kolejnego ,kandydata/inwestora” wczesniej uméwionego na kolejne spotkanie
zobaczy Zze zainteresowanie jest duze i fatwiej podejmie decyzje. Umawiajac
spotkania co potgodziny mamy tez kréotsze przerwy w momencie gdy kto$ nie
dojedzie. Jak wyglada taka prezentacja zobacz dale;.
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Il. Spotkanie biznesowe

dla Finansistow

Plansza A + Prezentacja jednokartkowa ze szczegélnym uwzglednieniem:

- Gwarancja polecen dla sprzedawcy - Program lojalnosciowy

- Mozliwo$¢ Awansu Zawodowego - Rekrutacja i szkolenia — (6 pozioméw, 5 premii
dochdd aktywny a z czasem pasywny)

- Budowa dochodu rentierskiego pasywnego dla sprzedawcy (nie sprzedajesz ale
dzieki wczesdniejszej pracy réwniez zarabiasz)

- Dobry czas na inwestycje w Ztoto

- Dobry czas na pozyskiwanie Agentow (zakaz akwizyciji Il Filaru)

- Ulgi podatkowe przy oszczedzaniu na emeryture

Nie jestesSmy konkurentem dla Polis i Funduszy a jedynie ich nowsza,
elastyczniejszg i korzystniejszg ALTERNATYWA - Nie chcemy agenta na
wytgcznoSc¢. Uzupetniamy tylko jego oferte o kilka innych bezkonkurencyjnych
produktow.

Plansza A i B

dla Networkerow

Plansza C+ D + Prezentacja jednokartkowa ze szczegélnym uwzglednieniem:
- Program lojalnosciowy - referencja (7 pozioméw, dochdd pasywny)

- Kwalifikacja — zwracana inwestycja we wtasny program oszczednos$ciowy

- Rekrutacja i szkolenia — (6 poziomdw, dochdd aktywny, a z czasem pasywny)

- Rewolucja w Produktach MLM (unikalny marketing produktowo - finansowy)

- Rewolucja w Mysleniu o MLM (zarabiasz u siebie, a inwestujesz u nas)

NIE DYSKREDYTUJEMY INNYCH MLM — 6w. Nie porownujemy i nie udowadniamy
na site. Marketing MLM jest czesto budowany nie na rozsadku, a na emocjach.

My nie jestesmy konkurentem Zzadnego MLM- u, nie mamy lojalek i zachecamy
wytacznie do oszczedzania i inwestowania.

Prezentacja Biznesowa - maksymalnie godzinna prezentacja dla oséb do
wspoétpracy, przeprowadzana na poczatku przez Sponsora. Na tym spotkaniu
skupiamy sie na biznesie — mozna go pokazac, nie wymieniajgc nazwy produktu ani
Firmy — to zostawiamy na koniec. Przygotowujemy potencjalnego wspotpracownika
do prezentacji grupowej.

Il. Pelna prezentacja ogolna - Grupowa

Maksymalnie 1,5 h. Odbywa sie raz w miesigcu w danym miescie na ogét w miejscu
prestizowym lub w Internecie i z natury ma by¢ uzupetnieniem i rozszerzeniem
wiedzy zdobytej na Prezentacji Jednokartkowej. Na prezentacje ogdlng zapraszamy
juz osoby przygotowane witasng prezentacjg 15 minutowg lub filmem z Internetu.
Prezentacje te sg przeprowadzane dla catej Firmy przez przygotowanych i
wyselekcjonowanych Prezenterow. Na prezentacji oméwione sa:

Petna informacja o Firmie + lll Filarze + Plan Depozytowy + Plan marketingowy
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Zasady dot. Spotkan biznesowych i Prezentaciji

Pierwsze spotkania biznesowe - zawsze ze Sponsorem

Wywiad przed spotkaniem: Z kim sie spotykamy?

- Potencjalny klient czy PB?

- Czy bedzie rozmowa przede wszystkim o produkcie, czy o biznesie?

Do rodziny i znajomych lepiej iS¢ z kims neutralnym — Sponsorem gdyz:
,,Prorok we wlasnym kraju nie jest powazany”

CEL Spotkania - pozyskanie nowego Partnera Biznesowego i uczenie sie
(konsekwencja - Nie bedziemy cate zycie z nim robi¢ prezentacji !!!)

Szkolimy naszego nowego Partnera wg ponizszego schematu S = Sponsor D
Partner Biznesowy. Zamiast tygodnia moze by¢é np. pierwsze trzy lub pieé
prezentaciji.

Prezentacja/Spotkanie Biznesowe

Tydzien WPROWADZENIE PRODUKT MARKETING Stuchai notuje

I 5 prezentacji @
" 5 prezentacji @ @

"I 5 prezentacji @ @ @
IV 5 prezentacji @ @ @

D - Ma nie przerywaé, stuchac i sie uczyé. Zadaj mu pytanie (zadaj sobie pytanie):
lle razy musisz tego wystuchac, by sprobowaé poprowadzi¢ prezentacje sam?

Zapisujemy w notesie — my i on (np. 5 razy) i konsekwentnie 5 prezentacje robi
przy nas samodzielnie (np.jedng z czesci)

Edyfikacja naszego partnera — przedstawienie w pozytywnym Swietle.
edyfikujemy zaréwno Sponsora jaki sponsor edyfikuje Partnera Biznesowego

Ubior
skromnie, czysto, elegancko, nie seksownie ale biznesowo, biurowo, profesjonalnie

Punktualnosé — ciezko prowadzié prezentacje ttumaczac sie juz na poczatku.

Czas jest cenny, szanujmy czas swoj i czas partnera. To oznaka szacunku.
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Samoedukacja/Edukacja

Zeby samodzielnie przeprowadzi¢ prezentacje biznesowq nalezy zna¢ nie tylko
produkt, plan marketingowy ale takze ogolne informacje na temat Branzy MLM czy
Kwadrantu przeptywu pienigdza wg Roberta Kiyosakiego

Znajomosc¢ tych zagadnien utatwig ksigzki:

Don i Nancy Failla ,45-sekundowa prezentacja, ktéra zmieni
Twoje 2zycie’, znana takze jako "Zapiski na serwetkach
kawiarnianych" zostata przettumaczona na 24 jezyki i osiggnetfa
naktad 4 miliony egzemplarzy. Jest w niej wszystko, co trzeba
umie¢, by zaczaé¢ budowac wielkg organizacie MLM. Sam autor
tak o tym pisze: OTO CEL TEJ KSIAZKI: nauczy¢ cie tego, co
musisz wiedzie¢, aby méc budowac organizacje i budowacé ja
SZYBKO - wypracowac twoje wiasciwe podejscie do MLM (...)
Obowigzkiem sponsora jest uczy¢ nowych ludzi wszystkiego, co
on sam wie o tym biznesie. (...) Ksigzka ta wyczerpujgco wyjasni
ci, jak mozesz sprosta¢ tym obowigzkom.

Don i Nancy Failla sg twércami skutecznego systemu budowania
sieci MLM i ludzmi sukcesu. Od ponad 36 lat uczg innych, jak
osiggna¢ sukces, prowadzac witasng dziatalnos¢ w marketingu
sieciowym. Dzieki Systemowi stworzyli organizacje, ktéra obecnie
liczy ponad 200 000 ludzi i wcigz sie rozrasta. Prowadzg zycie, o
jakim wiekszos¢ ludzi moze jedynie marzyc.

Robert Kiyosaki ,,Kwadrant przepfywu pieniedzy” ujawnia,
dlaczego niektorzy ludzie pracujg mniej, zarabiajg wiecej, ptacg
mniejsze podatki i czujg sie lepiej zabezpieczeni finansowo niz
inni. Wszystko, co trzeba wiedzie¢, to: kiedy pracowac i w ktérym
by¢ kwadrancie? [ Jaka jest réznica pomiedzy pracownikiem, a
wiascicielem biznesu?

[l Dlaczego niektorzy inwestorzy generujg pienigdze, niewiele
ryzykujac, podczas gdy inni ledwo "wychodzg na zero"?

(1 Dlaczego wiekszos¢ pracownikéw przemieszcza sie z jednej
pracy do drugiej, podczas gdy inni rezygnujg z pracy na etacie,
aby zbudowaé wtasne imperium biznesu?

"1 Dlaczego w epoce industrialnej wiekszos¢ rodzicéw chciata,
aby ich dzieci byly lekarzami, ksiegowymi czy prawnikami i czemu
w epoce informacyjnej dochody w tych zawodach ulegajg
degradacji?

Robert Kiyosaki ,,Bogaty ojciec, biedny ojciec" - czyli czego
bogaci ucza swoje dzieci na temat pieniedzy i o czym nie wiedzg
biedni i $rednia klasa - od kilku lat utrzymuje sie na szczycie
Swiatowych bestselleréw biznesu. Autor, Robert Kiyosaki, otwiera
nam oczy na swiat, jakiego nie poznamy w szkole czy na
studiach. Wspétczesna edukacja przygotowuje dzieci i miodziez
do zycia w Swiecie, ktéry tak naprawde juz nie istnieje. Ksigzka
"Bogaty ojciec, biedny ojciec" to podrecznik uczacy

Biedny ojciec

FAFE - nowoczesnego podejscia do zarabiania pieniedzy.
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Krok 6 DECYZJA/ZAMKNIECIE SPOTKANIA

Zamkniecie prezentacji z Inwestorem:

Czy widzi Pan/Pani celowo$¢ oszczedzania/inwestowania ..../ na swojg przysztosc,
emeryture, marzenia, cele, zachowania wartosci swoich pieniedzy/?

- tak
Czy interesuje Pana/Panig zakup zitota jednorazowy czy w programie ratalnym?
- ratalnie / jednorazowo

Ktory wariant oszczednosciowy najbardziej Panstwu odpowiada? Miesieczny 250 zt /
roczny 3 000 z

-3 000 zt/250 zt
Prosze wiec o dowdd osobisty
Zamkniecie spotkania biznesowego:

- Jaki jest jedyny sposéb - Pana/Pani zdaniem - sprawdzenia mozliwosci
finansowych oferty Noricum?

- sprébowac

- Jaki sposob wejscia do naszej firmy Pan wybiera? ratalny 250 zt czy jednorazowy
3 000 z

- ratalnie/jednorazowo

- Prosze wiec o dowdd osobisty

Zamkniecie prezentacji grupowej

(Po spotkaniu klasycznym badz internetowym spotykamy sie z osobg przez nas
zaproszong i najwazniejszy moment na podjecie decyzji — musimy zarezerwowac
czas!!l Zadajemy pytanie)

- Co Ci sie najbardziej podobato?

(koncentrujemy sie w ten sposob na pozytywach poza tym dowiadujemy sie czy
mamy do czynienia z Inwestorem czy Partnerem do wspotpracy)

a) Podoba mi sie idea oszczedzania/inwestowania w ztoto
- W takim razie interesuje Pana/Panig zakup ztota jednorazowy czy raczej w
programie ratalnym?

- ratalnie

- Ktéry wariant oszczednosciowy najbardziej Panstwu odpowiada? Miesieczny 250 zi
/ roczny 3 000 zt
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- roczny/miesieczny

- Prosze wiec o dowdd osobisty

LUB:

b) Podoba mi sie sposob zarabiania pieniedzy

- Jaki jest w takim razie jedyny pewny sposob - Pana/Pani zdaniem - sprawdzenia
tych mozliwosci finansowych?

- sprobowac?

- Jaki sposdb wejscia do naszej Firmy Pan wybiera? ratalny 250 zt czy jednorazowy
3 000 zt

-ratalnie/jednorazowo
- Prosze wiec o dowdd osobisty

Po tych zakonczeniach z efektem pozytywnym musimy umoéwié sie na kolejne
spotkanie

- Bierzemy sie w takim razie do pracy tak? Pasuje ci we wtorek o 15:30 czy we
czwartek o 19:00 (terminy ustalone ze Sponsorem) to omoéwimy szczegoty i
wyjasnimy Ci wszystko, co pewnie umkneto przy tej ilosci informacii.

- Zapisz sobie pytania jakie Ci sie nasung do tego czasu.

- Tu masz ulotke, ale mam prosbe do czasu spotkania nie przekazuj nikomu
zadnych informacji o produktach i Firmie - po co zepsuc taki temat poprzez brak

petnej informaciji.

Alternatywne zakonczenia

Czesto jednak podpisanie wigzacej umowy na pierwszym spotkaniu moze byé
trudne. Wiele oséb chce na spokojnie przemysle¢ temat i czesto mowia;

Musze to przemyslec!

- rozumiem, co Pana/Panig wstrzymuje?

- Co jeszcze? i co jeszcze?

(nie odpowiadaj na watpliwosci tylko pytaj co jeszcze gdyz ludzie prawde powiedzg
dopiero za ktéryms razem)

- czy mogtby Pan/Pani juz co$ zrealizowa¢ dodatkowym dochodem?

- to co powinnismy zrobic?

do 3 prob zamkniecia, jesli nie - potem jest to nachalnoscé.
- Rozumiem, ze chce Pan/Pani caly temat jeszcze w domu przemysleé.

a) pozycze Panu/Pani materiaty, ktore to utatwig i odbiore je jutro — pojutrze,
b) podjade do Panstwa jutro - pojutrze i odpowiem na pytania.
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Zawsze staraj sie spotkac z kandydatem do biznesu maksymalnie do 48 godzin!!!
To my do niego dzwonimy lub jedziemy pod pretekstem np. (odbioru materiatu)

i pytamy jakg decyzje podjat.

Nawet, jak powie NIE — nie zamykajmy drzwi — moze kiedys...Musi wiedzie¢, jak
sie z nami skontaktowac - Ulotka, strona, nasz telefon

PODSUMOWANIE

6 krokow do SUKCESU

Tydzien Pierwszy Tydzien Drugi Tydzien Trzeci
| a4l ol 1 Ia] [ Y . B_,
B—s1—s2—+{8—{8—{8] 1
1-2 dni 1-2 dni
Q@ T Kontrakt || Analiza Listy ‘ Spotkania Biznesowe
Lista Zapraszanie
3h 4h 3h 3h 3h 4h 3h

P - Prezentacja ogdlna lub internetowa na zaproszone 9-10 osob przyjdzie 3
najbardziej zainteresowane; z nich podejmie stuszng decyzje np. jedna. Umawiamy
sie z Nig na pierwsze spotkanie S1 na ktorym ustalamy cele — kontrakt i zaczynamy
tworzy¢ liste. Kolejne dwa dni na doksztatcenie sie nowego Partnera np. z ksigzkq
D.N. Failla ,45 sekundowa Prezentacja” i przepisaniu listy na ,czysto”. Kolejne
spotkanie S2 to: planowanie dziatania, analiza listy, wybor najlepszych kandydatéw i
nauka zapraszania telefonicznego. Zaproszeni przychodzg na spotkanie Biznesowe
B na ktorym Sponsor przedstawia im Prezentacje Jednokartkowg. Osoby
zainteresowane poznaniem szczegotow zapraszamy na Prezentacje Ogodlng P w
Hotelu lub Internecie. Po prezentacji Ktos podejmuje decyzje wspétpracy i umawiasz
sie z nim jako Sponsor na pierwsze spotkanie S$1. Koto rozpoczyna sie na nowo.

Te szes¢ krokoéw do sukcesu to nie jest MENU w restauracji

NIE mozna wybiera¢ co sie podoba, a pomija¢ trudne rzeczy.

Bez Kontraktu - Konkretnej deklaracji— trudno mie¢ cel i konsekwentnie dziatac.

Bez Listy nie ma co wybierac¢ i Analizowa¢ na spotkaniach.

Bez rzetelnej Analizy narazeni jesteSmy na mnéstwo odmow, co powoduje frustracje.
Jak zapraszac kiedy nie mamy czasu, by usigsc i zrobic liste.

Jak zrobi¢ prezentacje jak nikogo nie zaprosimy i wreszcie po co prezentowac jak nie
potrafimy zamkna¢ prezentaciji.

Te 6 krokéw to narzedzie do zarabiania duzych pasywnych pieniedzy dodajmy do
tego konsekwencje, systematycznos¢ i wiare w siebie, a odniesienie sukcesu to
kwestia kilku - kilkunastu miesiecy.

Zyczymy owocnej pracy i zadowalajacych Panstwa efektow
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